
 

 

 

 

Wo findet eine kleine Reinigungsfirma weitere Aufträge für 

Gebäudereinigung 

 

Die Gewinnung neuer Aufträge ist für kleine Reinigungsfirmen von entscheidender 

Bedeutung, um Wachstum und Erfolg sicherzustellen. Hier sind bewährte Strategien, 

um Ihre Kundenbasis zu erweitern und stetig neue Aufträge für 

Gebäudereinigungsdienste zu sichern. 

 

1. Online-Plattformen und Marktplätze 

Nutzung von Online-Marktplätzen wie "Auftragsbörsen" oder "Kleinanzeigen", um auf 

Anfragen von Kunden zu bieten. Diese Plattformen verbinden Kunden mit Dienstleistern und 

bieten eine effektive Möglichkeit, neue Aufträge zu gewinnen. 

 

2. Lokales Networking 

Besuchen von lokalen Unternehmervereinigungen, Handelskammern und Networking-Events, 

um sich mit potenziellen Kunden zu vernetzen. Mundpropaganda und persönliche 

Beziehungen spielen oft eine große Rolle bei der Auftragsgewinnung. 

 

3. Referenzen nutzen 

Bitten Sie bestehende zufriedene Kunden um Referenzen, Testimonials und Empfehlungen. 

Positive Erfahrungen von Kunden können das Vertrauen neuer Kunden stärken und Ihre 

Glaubwürdigkeit erhöhen.  

 

4. Soziale Medien und Online-Präsenz 

Lassen Sie eine professionelle Website erstellen und nutzen Sie soziale Medien, um Ihr 

Unternehmen online sichtbar zu machen. Teilen Sie Beiträge, Bilder und Erfolgsgeschichten, 

um Interesse zu wecken und potenzielle Kunden anzusprechen. 

 

5. Kooperationen mit Immobilienverwaltern 

Kooperationen mit Immobilienverwaltungsunternehmen können konstante Auftragsströme 

sichern. Sie bieten regelmäßige Reinigungsdienste für Wohn- und Gewerbeimmobilien an. 

 

 

 



 

 

 

 

 

6. Flyer und lokale Werbung 

Verteilung von Flyern in Wohngebieten oder Gewerbevierteln, um Ihre Dienstleistungen 

bekannt zu machen. Lokale Werbung in Zeitungen oder Anzeigenblättern kann ebenfalls 

effektiv sein. 

 

7. Online-Bewertungen 

Bitten Sie Kunden um Bewertungen auf Plattformen wie Google MyBusiness oder Yelp. 

Positive Bewertungen wirken vertrauensfördernd und können neue Kunden anziehen. 

 

8. Spezialisierung in Nischenmärkten 

Bieten Sie spezialisierte Dienstleistungen wie umweltfreundliche Reinigung oder hygienische 

Maßnahmen in Zeiten von Pandemien an. Das kann Ihre Marktposition stärken. 

 

9. Direkter Vertrieb 

Aktiver Vertrieb durch das Ansprechen von Firmen oder Organisationen direkt. Präsentieren 

Sie Ihre Dienstleistungen und die Vorteile einer Zusammenarbeit.  

 

10. Kundenservice und Qualität 

Hervorragender Kundenservice und konstante Qualitätsarbeit sind entscheidend. Zufriedene 

Kunden sind eher bereit, Ihr Unternehmen weiterzuempfehlen. 

 

 

Gewinnung neuer Aufträge erfordert eine aktive Herangehensweise. Kombinieren Sie diese 

Strategien, um Ihren Kundenstamm zu erweitern und Ihre Reinigungsfirma erfolgreich auf dem 

Markt zu etablieren. 

 

(Dieser Artikel wurde von sub-reiniger.de verfasst, um Einblicke und Tipps für aufstrebende 

Reinigungsunternehmen zu bieten. Für weitere Informationen und persönliche Beratung 

stehen wir Ihnen gerne zur Verfügung. Dieser Artikel darf nicht ohne vorherige Zustimmung 

von sub-reiniger.de reproduziert oder verteilt werden.) 


