
 

 

 

 

Mehr als nur Putzen:  

Zusatzleistungen, die Ihre Reinigungsfirma  

von der Masse abheben 

 

In der heutigen wettbewerbsintensiven Geschäftswelt reicht es oft nicht mehr aus, 

nur Standardreinigungsdienste anzubieten. Kunden erwarten von 

Reinigungsunternehmen oft zusätzliche Mehrwerte, die ihre Bedürfnisse noch besser 

erfüllen. Hier sind einige strategische Ansätze, wie Sie Ihr Reinigungsunternehmen 

durch innovative Zusatzleistungen differenzieren können: 

 

1. Umweltfreundliche Reinigungslösungen:  

Immer mehr Kunden legen Wert auf Nachhaltigkeit. Bieten Sie umweltfreundliche 

Reinigungsprodukte und -verfahren an, um sowohl die Umwelt als auch die 

Gesundheit Ihrer Kunden zu schützen. 

 

2. Hygienemanagement:  

In Zeiten erhöhter Hygieneanforderungen ist es von unschätzbarem Wert, 

zusätzliche Desinfektionsdienste anzubieten, die über die normale Reinigung 

hinausgehen. 

 

3. Raumluftverbesserung:  

Setzen Sie auf spezielle Luftreinigungs- oder Aromatisierungsdienste, um Büros nicht 

nur sauber, sondern auch frisch und einladend zu gestalten. 

 

4. Organisationshilfe:  

Helfen Sie Kunden, ihre Arbeitsbereiche besser zu organisieren, indem Sie 

aufräumende Dienste oder Tipps zur effizienten Raumgestaltung anbieten. 

 

5. Fenster- und Fassadenreinigung:  

Erweitern Sie Ihr Angebot auf die Reinigung von Fenstern und Fassaden, um eine 

vollständige Pflege des Gebäudes anzubieten. 

 

 

 



 

 

 

 

 

6. Eventreinigung:  

Bieten Sie spezialisierte Reinigungsdienste für Veranstaltungen oder Meetings an, 

um Unternehmen bei der Vorbereitung und Nachbereitung zu unterstützen. 

 

7. Teppich- und Polsterreinigung:  

Fügen Sie Teppich- und Polsterreinigung zu Ihren Dienstleistungen hinzu, um 

Räume noch gründlicher zu pflegen. 

 

8. Beratung zur Reinigungsstrategie:  

Beraten Sie Kunden darüber, wie sie ihren Reinigungsbedarf besser verstehen und 

optimieren können, um langfristig saubere und ordentliche Räume zu gewährleisten. 

 

Indem Sie diese Mehrwertdienste anbieten, heben Sie sich von der Konkurrenz ab, 

steigern die Kundenzufriedenheit und eröffnen neue Einnahmequellen. 

 

(Dieser Artikel wurde von sub-reiniger.de verfasst, um Einblicke und Tipps für aufstrebende 

Reinigungsunternehmen zu bieten. Für weitere Informationen und persönliche Beratung 

stehen wir Ihnen gerne zur Verfügung. Dieser Artikel darf nicht ohne vorherige Zustimmung 

von sub-reiniger.de reproduziert oder verteilt werden.) 


